Masterclass per Agivi
23 luglio 2020

“Come vendere vino
online e creare (o
gestire) un database
clienti con successo”
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Premessa

Buongiorno cari soci Agivi,

mi fa molto piacere che abbiate deciso di rivolgervi a noi
per svolgere un incontro formativo su alcune tematiche
di marketing molto importanti per affrontare nel
migliore dei modi i cambiamenti del settore dal punto di
vista commerciale rimanendo costantemente aggiornati.

Videscrivo la nostra proposta all'interno di questo
documento.

Buona lettura
Roberto Cooper Bortolussi
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Fasel:
Raccolta informazioni
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Al fine di realizzare una sessione di formazione
realmente utile ed efficace verra somministrato a
ciascun partecipante un questionario con alcune
domande strategiche che ci consentiranno di mettere a
fuoco nel migliore dei modi le situazioni aziendali
specifiche e di prepararci al meglio per I'appuntamento.
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Fase 2:
Masterclass
23 luglio 2020
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Gli argomenti che verranno approfonditi durante la
masterclass sono:

“ VENDITA DI VINO ONLINE

- Strategia: quali domande e bene porsi prima di partire?

- Come vendere migliaia di € di vino attraverso | social
network?

- Quale piattaforma eCommerce scegliere? Pro e
Contro a seconda delle situazioni specifiche

- Quali caratteristiche deve avere un eCommerce
proprietario per generare vendite?

- Strategie pratiche per incrementare le vendite online
del proprio eCommerce

- Marketplace verticali e orizzontali: sio no?

- Casi studio pratici dei produttori che fan parte della
community Wine Marketing Italia
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 DATABASE CLIENTI

Perché e importante avere i dati dei clienti?
Strategie per creare da zero (o incrementare) un
database clienti

In che modo e possibile sfruttare un database clienti
per generare fatturato?

Le migliori piattaforme per gestire con profitto un
database

Casi studio pratici dei produttori che fan parte della
community Wine Marketing Italia

. NOTA BENE: a seguito dell'analisi delle risposte ai

questionari verra deciso il programma preciso e verranno
selezionati i casi studio ritenuti pid utili.
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Proposta di
collaborazione

Ecco come possiamo lavorare insieme
oer raggiungere gli obiettivi prefissati
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Proposta

e Masterclass “Come vendere vino online e creare (o

estire) un database clienti con successo” cosi come
descritta e della durata di circa 20 minuti

+ 1 BONUS misterioso che verra svelato al momento
della conferma
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In preparazione...

Nel frattempo, per poter sfruttare al 100% le
informazioni e le strategie che verranno divulgate
durante la masterclass, si consiglia lo studio dei seguenti
contenuti:

01. Vendita diretta al privato ed enoturismo
https://youtu.be/AQKSBjcKEJg

02. E-commerce e vendita a distanza di vino
https://youtu.be/-/BxV/KYENk

03. Wine Packaging Strategico
https://youtu.be/FFkp-dyhAm4

04. Social network nel vino: Facebook e Instagram
https://youtu.be/gx2vPah?|FU
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https://youtu.be/AQKSBjcKEJg
https://youtu.be/-7BxV7KYFNk
https://youtu.be/FFkp-dyhAm4
https://youtu.be/gx2vPah2lFU

In preparazione...

Nel frattempo, per poter sfruttare al 100% le
informazioni e le strategie che verranno divulgate
durante la masterclass, si consiglia lo studio dei seguenti
contenuti:

Blog Wine Marketing Italia
www.winemeup.it/blog

Parallelismi tra vino e carrozzeria (Diretta LIVE)
https://youtu.be/eOKv4z6TeDY

Entra a far parte del gruppo Facebook
Wine Marketing ltalia

https://www.facebook.com/groups/
381093295843072/
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http://www.winemeup.it/blog
https://youtu.be/e0Kv4z6TeDY
https://www.facebook.com/groups/381093295843072/
https://www.facebook.com/groups/381093295843072/

Dicono di noi....

Ormai collaboriamo con tantissimi produttori in tutta
Italia a cui abbiamo fatto aumentare le vendite di vino:

0 Claudia Deltetto §3 consiglia Wine Me Up. [4] e

29 gennaio - Q

Il marketing del vino & un argomento che mi ha sempre affascinato ma, non ho
mai seguito qualcuno che potesse davvero dare informazioni utili . Per la prima
volta, grazie a Roberto, ho davvero avuto le basi per creare qualcosa di concreto,
le sue "lezioni" non solo solamente teoriche ma riaccendono la curiosita e la
voglia di mettere in pratica i suoi suggerimenti. Ore insieme per nulla noiose e
molto educative. Grazie!

Francesco Bocchino §d consiglia Wine Me Up. [I] eee
v’ 5 luglio alle ore 18:02 - Q

Grazie al team Wine me up per |' ottimo corso e i consigli molto utili a livello di
marketing!!

@ Inizia una conversazione privata con Francesco Bocchino su

Messenger. Messaggio
e S . . .
Carlo Casetta §d consiglia Wine Me Up. [I] eee
_ 23 maggio alle ore 10:38 - §

Grazie Roberto per gli utili consigli che hai saputo fornirci nell'incontro di
Barbaresco.

E stato un ottimo spunto per iniziare a migliorare I'approccio alle vendite.
Lo consiglio a tutti! Complimenti

Wine Marketing Italia




Marketing ltalia.

23 hours ago -
Roberto & stato in grado di darmi in maniera chiara
e puntuale consigli preziosi per cercare di
potenziare la nostra ricettivita e soprattutto la
vendita dei nostri vini. Credo profondamente nella
sua strategia e spero di riuscire a traguardare gli
obiettivi fissati il prima possibile!

a Marco Pel # recommends Wine [t eee

i Like (J Comment &> Share

@ Matteo Gaiaschi B3 consiglia Wine Marketing Italia. [ e

18 marzo alle ore 18:12 -

Non pensavo di trovare tanta professionalita e preparazione in un ragazzo di neanche
trent'anni. Consulenza molto utile, un percorso guidato per rinnovare e migliorare la
strategia delle aziende vitivinicole. Consigliato

Wine Marketing Italia




e Simone Cerruti B3 consiglia Wine Marketing Italia. [1] e

25 luglio - Q

Ho conosciuto i ragazzi ad un corso e ho poi approfondito con una consulenza
che per ora mi sta dando ottimi risultati. ottimi consigli, molto utili soprattutto per
aziende di piccole dimensioni, consigliato!

Q Bricco Cucu B3 consiglia Wine Marketing ltalia. m oee

26 luglio - Q

Ho conosciuto Roberto durante il corso di Wine me Up. Gli argomenti trattati
sono davvero molto interessanti, dopo qualche mese abbiamo iniziato a
collaborare, da adesso si iniziano a vedere i primi grandi risultati.

Sono molto disponibili per qualsiasi chiarimento (anche a qualsiasi ora &),
inoltre sono estremamente preparati.

consiglio per le aziende che hanno la volonta di investire in comunicazione con i
privati.

@ Rossella Ghirotto §3 consiglia Wine Me Up. [1] oo

5 luglio alle ore 15:14 -

Ottimo corso! Tanti argomenti e poco tempo purtroppo, ma Roberto ci ha fornito
dei consigli utilissimi.

@ Inizia una conversazione privata con Rossella Ghirotto su

M B
Messenger. essaggio
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14:36 w < @)

{0 2 messaggi o R
¢ ) Alessio Brandolini 14:14
P A: tania@winemeup.it >

Re: Analisi profilo Instagram

Ciao Tania,

abbiamo seguito i consigli che ci hai fornito e ¢i sono stati molto
utili per migliorare il nostro profilo Instagram. | follower sono
aumentati e ci e stato molto utile per incrementare il traffico
clienti anche in azienda.

Ci farebbe molto piacere rispondere alle domande del tuo
questionario.

Aspettiama il link.
Grazie e a presto
Elena
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Today

Sono curioso ovviamente e sei
gentilissimo, ma non devi davvero

& V4

Credimi & raro trovare delle persone
giovani preparate e con il tuo spirito
(tu lo fai per lavoro). lo per lavoro,
non solo nel settore del vino, lavoro
nel vino solo dal 1998 ne ho
conosciuti di consulenti.
Complimenti. Se mi mandi un
recapito dove spedirti il vino. Grazie
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Ultima intervista su

pDicchier

|| settimanale economico Tre Bicchieri del Gambero
Rosso ci ha intervistato.

Pagina 23 del seguente documento .pdf: https://
www.gamberorosso.it/wp-content/uploads/2020/04/
settimanale-n15-2020stampa.pdf
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https://www.gamberorosso.it/wp-content/uploads/2020/04/settimanale-n15-2020stampa.pdf
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https://www.gamberorosso.it/wp-content/uploads/2020/04/settimanale-n15-2020stampa.pdf

Abbiamo collaborato con:

enartis

Inspiring innovation.

SIGNORVINO

100% VINI ITALIANI

. e
VNINE
TOURISM

) DIGITAL CAMP {
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Apparsi su

{8, targatocn’

Quotidiano online della provincia di Cuneo
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Contatti:

Roberto Bortolussi
3477 8556558
ropberto@winemeup.it
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